m BUT Techniques de Commercialisation - 2éme année @

parcours : Business Développement & Management de la Relation Client
IUT CLERMONT

en Alternance FORMASUP
AUVERGNE AUVERGNE

Auriiac - Clermont-Ferrand - Le Puy-en-Velzy
‘Mantlucon - Mouting - Vichy

Dates de formation : du 07/09/2026 au 30/08/2028
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Légende :
Nbre d'heures de formations : 442 heures
- Nbre d'heures d'enseignements théoriques 1366 h Date de début de formation
- Nbre d'heures de SAE en autonomie : 46 h Période 3 I'UT

y s ) N
- Nbre d'heures de SAE en face a face pédagogique : 30 h Période en entreprise

Jours fériés

Format pédagogique : )
Examen final / Soutenances

x En présentiel
0 A distance
O Hybride

Attention : Les entreprises doivent veiller a respecter le temps de repos quotidien et hebdomadaire en période d'entreprise selon le code du travail.

IUT Clermont Auvergne - Université Clermont Auvergne
Service Formation Continue Alternance
5 avenue Blaise Pascal - TSA 90110 - 63178 AUBIERE CEDEX
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BUT Techniques de Commercialisation - 3¢éme année m

parcours : Business Développement & Management de la Relation Client
en Alternance FORMASUP
AUVERGNE

Dates de formation : du 07/09/2026 au 30/08/2028
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Nbre d'heures de formations : 406 heures

- Nbre d'heures d'enseignements théoriques : 331 h
- Nbre d'heures de SAE en autonomie : 50 h
- Nbre d'heures de SAE en face a face pédagogique : 25 h

Format pédagogique :
X En présentiel
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Légende :

Date de début de formation
Période a I'lUT

Période en entreprise

Jours fériés

Examen final / Soutenances

Attention : Les entreprises doivent veiller a respecter le temps de repos quotidien et hebdomadaire en période d'entreprise selon le code du travail.

IUT Clermont Auvergne - Université Clermont Auvergne
Service Formation Continue Alternance

5 avenue Blaise Pascal - TSA 90110 - 63178 AUBIERE CEDEX



